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2. PANORAMICA DELL'ORGANIZZAZIONE

2.1 BACKGROUND ORGANIZZAZIONE 
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INFORMAZIONI RISERVATE 
2.2 TEAM DI MANAGEMENT E PERSONALE CHIAVE 

La tabella seguente mostra i membri principali del team dell'organizzazione e la funzione di ciascun membro. 

TABELLA: MEMBRI PRINCIPALI DEL TEAM 

MEMBRO DEL TEAM FUNZIONE 
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2.3 OFFERTE DEL PROGRAMMA 

2.4 TRAGUARDI DELL'ORGANIZZAZIONE E INDICATORI DI SUCCESSO 

TABELLA: OBIETTIVI E INDICATORI DI SUCCESSO 

OBIETTIVO / TRAGUARDO CHIAVE INDICATORE DI SUCCESSO 
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TABELLA: SEGMENTI DI MERCATO TARGET 

SEGMENTO 1 SEGMENTO 2 

GENERE GENERE 

ETÀ ETÀ 

LIVELLO DI 
ISTRUZIONE 

LIVELLO DI 
ISTRUZIONE 

LIVELLO DI 
REDDITO 

LIVELLO DI 
REDDITO 

INTERESSI INTERESSI 

COMPORTAMENTI COMPORTAMENTI 
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4. PIANO DI

 

TABELLA: OBIETTIVI DI MARKETING E TIMELINE 

INIZIATIVA DI MARKETING OBIETTIVO DOVUTO IL 
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5. PIANO OPERATIVO

5.1 PIANO A BREVE TERMINE 

 

5.2 PIANO A LUNGO TERMINE 
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6. PIANO FINANZIARIO

6.1 IPOTESI 

6.2 FINANZIAMENTI E INVESTIMENTI 

TABELLA: CONCESSIONI DATE 

NOME DELL'ORGANIZZAZIONE SPONSORIZZAZIONE / 
IMPORTO DELLA 
CONCESSIONE 

IMPORTO TOTALE 
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6.3 RACCOLTE FONDI 

TABELLA: RACCOLTA FONDI 

TIPO DI EVENTO IMPORTO 
PREVISTO 
RACCOLTO 

IMPORTO TOTALE 
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6.4 FINANZIAMENTO 

TABELLA: FONTE DI FINANZIAMENTO E UTILIZZO DEI FONDI 

FONTI DI FINANZIAMENTO UTILIZZAZIONE DEI FONDI 
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7. DICHIARAZIONI FINANZIARIE

7.1 SPESE PREVISTE 

TABELLA: SPESE PREVISTE 

SPESA Q.TÀ COSTO IMPORTO 

TOTALE 
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7.2 RENDICONTO FINANZIARIO PREVISTO 

TABELLA: RENDICONTO FINANZIARIO IN PROIEZIONE 
 

CATEGORIA / TIPO PERIODO 1 PERIODO 2 PERIODO 3 

ATTIVITÀ OPERATIVE 
   

    

    

    

FLUSSO DI CASSA TOTALE DA ATTIVITÀ OPERATIVE 
   

ATTIVITÀ DI INVESTIMENTO 
   

    

    

    

FLUSSO DI CASSA TOTALE DA ATTIVITÀ DI INVESTIMENTO 
   

ATTIVITÀ DI FINANZIAMENTO 
   

    

    

    

FLUSSO DI CASSA TOTALE DA ATTIVITÀ DI FINANZIAMENTO 
   

TOTALI 
   

 

FLUSSO DI CASSA NETTO 
   

SALDO DI CASSA INIZIALE 
   

SALDO DI CASSA FINALE 
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7.3 FOGLIO DI BILANCIO 

TABELLA: FOGLIO DI BILANCIO 
 

CATEGORIA / TIPO PERIODO 1 PERIODO 2 PERIODO 3 

ATTIVI 
   

    

    

    

    

ATTIVI TOTALI 
   

PASSIVITÀ 
   

    

    

    

    

PASSIVITÀ TOTALI 
   

PATRIMONIO NETTO 
   

    

    

    

    

TOTALE PATRIMONIO NETTO 
   

 

ATTIVI TOTALI 
   

TOTALE PASSIVITÀ E PATRIMONIO 
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8. APPENDICE



INFORMAZIONI RISERVATE 

Pagina 16 

MODELLO DI BUSINESS PLAN 
NO PROFIT COMPILABILE 

DICHIARAZIONE DI NON RESPONSABILITÀ 

Qualsiasi articolo, modello o informazione è fornito da Smartsheet sul sito web solo come 
riferimento. Pur adoperandoci a mantenere le informazioni aggiornate e corrette, non offriamo 
alcuna garanzia o dichiarazione di alcun tipo, esplicita o implicita, relativamente alla 
completezza, l’accuratezza, l’affidabilità, l’idoneità o la disponibilità rispetto al sito web o le 
informazioni, gli articoli, i modelli o della relativa grafica contenuti nel sito. Qualsiasi affidamento si 
faccia su tali informazioni è pertanto strettamente a proprio rischio. 
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	21: __(Nome dell'organizzazione) è un'organizzazione no profit costituita come (tipo di ONP). Questa organizzazione si trova a______ , e ha la missione di_________________. __(Nome dell'organizzazione) prevede di formare partnership con__________________________ al fine di______________. __(Nome dell'organizzazione) andrà a beneficio di questa particolare comunità perché_________. Le offerte di (Programma/Attività/Evento) fornite da questa organizzazione sono state create in risposta diretta a
_______________________________.
	1 RIEPILOGO: Lo scopo di questo piano è che (Nome organizzazione) descriva in dettaglio i suoi traguardo e la strategia per fornire__________a______.

Questo piano copre l'analisi di mercato, il piano di marketing, le strategie di raccolta fondi e ____________________________________________________________________________________dell'organizzazione no profit. Questo piano fornisce anche dettagli su ciascun (Programma/Attività/Evento) che deve essere eseguito da (Nome organizzazione) allo scopo di __________________________.

I dati finanziari previsti in questo piano mostrano__________________all'interno di un periodo di tempo (periodo di tempo).

	23: __(Nome dell'organizzazione) ha preparato una varietà di (Programmi / Attività / Eventi) al fine di beneficiare________________________. Le nostre offerte comprendono_______ :
_________,___________e__________________. Queste offerte sono disponibili per (Segmenti di destinazione) nell'area (Ubicazione) e saranno offerte durante (Periodo di tempo offerto).

	24: Per beneficiare (Segmento/i servito/i), (Nome organizzazione) ha stabilito obiettivi e traguardi chiave delineati nella tabella seguente. La tabella definisce anche l'indicatore di successo relativo a ciascun obiettivo: può essere determinato quando un traguardo è stato adeguatamente raggiunto.
	3 ANALI SI DI MERCATO E DEL: 
Il settore in cui opera (Nome dell'organizzazione) può essere descritto come _____________________________. Le tendenze del settore che influenzano il mercato sono
______e ______________________ .

Alcune delle sfide che questa ONP deve affrontare sono___________ : Questa organizzazione prevede di superare queste sfide ____________. I punti di forza e le opportunità che questa organizzazione capitalizzerà sono ____________. Abbiamo anche in programma di sfruttare ___________ al fine di _________.









La dimensione del mercato servita da (Nome organizzazione) è di (Dimensioni del mercato). I segmenti del mercato target possono essere descritti come segue: 
	4 PIANO DI: Al fine di raggiungere il nostro pubblico di riferimento e aumentare la consapevolezza sulle nostre offerte, (Nome organizzazione) dovrà implementare una serie di attività di marketing. Queste iniziative includono________________________________________________________________  
 (mail dirette, telefonate, comunicati stampa, eventi, social media, ecc.),_______poiché è qui che il nostro pubblico di destinazione può essere raggiunto in modo più efficace.

Abbiamo anche in programma di creare un assortimento di materiali di marketing, tra cui__________  (volantini, brochure, poster, ecc.)_____________________________________.










La tabella seguente mostra i nostri traguardi di marketing e la timeline per il primo (Periodo di tempo).
	51: Per eseguire e gestire le operazioni quotidiane di (Nome organizzazione), avremo bisogno di
_________(fabbisogno di personale)________. Le attività quotidiane coinvolte nella gestione di questa ONP includono
______________,_____________ e_________________________. La formazione specializzata per________ include
____________________, che sarà completato nel periodo (periodo di completamento della formazione).
	52: I traguardi a lungo termine che prevediamo di raggiungere includono________________ (espansione, nuove offerte, ecc.)._________________________________ Le nostre strategie per raggiungere questi traguardi sono______________________________________________________.
	61: __Il piano finanziario di (Nome dell'organizzazione) si basa sulle seguenti ipotesi sottostanti:

• Ipotesi 1
• Ipotesi 2
• Ipotesi 3

	62: Questa organizzazione ha bisogno di un importo totale di___________________________ € per iniziare le operazioni e ________________________________________ € per (intervallo di tempo) per continuare le operazioni. Questa ONP prevede di operare con un (Eccedenza o Deficit) durante il primo (periodo di tempo). La tabella seguente mostra le varie entità che hanno dato concessioni a (Nome organizzazione).
	63: (Nome organizzazione) prevede di organizzare una serie di eventi di raccolta fondi per coprire i costi e le spese associati a _____________________. La tabella seguente mostra gli eventi pianificati e l'importo previsto da raccogliere da ciascun evento.
	Text72: La tabella seguente suddivide le fonti di finanziamento per (Nome organizzazione) e come verranno utilizzate.
	EXPENSERow1: 
	EXPENSERow5: 
	EXPENSERow9: 
	73: La tabella seguente mostra le______________ spese necessarie per______________ e per coprire i costi associati alle operazioni aziendali dell'ONP durante (periodo di tempo).
	NET CASH FLOW2: 
	STARTING CASH BALANCE2: 
	ENDING CASH BALANCE2: 
	NET CASH FLOW3: 
	STARTING CASH BALANCE3: 
	ENDING CASH BALANCE3: 
	TOTAL ASSETS2: 
	TOTAL LIABILITIES AND EQUITY2: 
	TOTAL ASSETS3: 
	TOTAL LIABILITIES AND EQUITY3: 
	8 APPENDIX: In allegato i documenti che supportano le informazioni fornite nel piano, tra cui:
___________, ___________ e _______________.

Possibili elementi da allegare:

• Ricerca di mercato dettagliata
• Curriculum delle persone chiave
• Informazioni di settore
• Referenze professionali
• Materiale di supporto
 



